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Internacionalizago | As empresas portuguesas estao a seguir o tinico caminho que Ihes resta para crescer: o estrangeiro. A maioria
dos investimentos nacionais alem-fronteiras dizem respeito a bens n&o transaccionaveis, considerada como a aposta mais acertada

Ensulmeci cresce em Franca
com 0s olhos no Reino Unido
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A Ensulmeci, empresa es-
pecializada em projectos de enge-
nharia, estd a reforgar a sua voca-
¢do internacional. Com uma pre-
senca garantida em Timor, Irlan-

da, Franga e mais recentemente

Espanha, a empresa do grupo
Esphera prepara-se para receber,
na proxima semana, a auditoria

~ de uma entidade inglesa que The

abrird caminho para entrar no ne-
gocio da electricidade e gds no
Reino Unido. Em declaragdes ao
“Semandrio Econémico”, Gongalo
Sampaio, administrador da Ensul-
meci para a area internacional,

afirma que o negécio ainda nio

estd concretizado, mas “estamos a
encarar essa entrada através da
empresa constituida na Irlanda.
No entanto, a semelhanca do que
se tem passado em todos os outros
paises, a inten¢do € constituir
uma empresa Ensulmeci para as
ilhas britdnicas” A empresa, se-
deada em Almada, ja obteve a pré-
qualificagio para este projecto,
pelo que Gongalo Sampaio acre-
dita que 2009 serd o ano da con-
cretizagdo de negécios no Reino
Unido, que poderdo passar pela
construgao de redes e subestagdes
na area da electricidade e gés.

Nesta fase, a Franca constitui um
dos principais mercados da En-
sulmeci, onde detém uma empre-
sa denominada Meci e conta com
dois grandes clientes: a Gas de
France (GDF) e a Electricité de
France (EDF). Segundo Gongalo

- Sampaio, no mercado francés a

area ligada ao gés representa 80%

do volume de negécios da Meci
francesa, sendo que 15% ¢é electri-
cidade e os restantes 5% sdo co-
municages, dguas e outros traba-
lhos pontuais. O mesmo respon-
sével adianta que Franga repre-
senta cerca de 50% do volume de

negécios internacional, que este

ano oscilara entre os 20 e 0§ 22
milhBes de euros, para o qual este

mercado terd um contributo de

cerca de dez milhes de euros.
A presenca por terras gaulesas co-

‘mecou em 2001, na regido do

Macigo Central, e tem evoluido
até chegar a Lyon, onde detém

um estabelecimento secundério

responsavel por um dos contratos
mais importantes para a GDF e
para a Meci, isto por tratar-se de
uim projecto inovador pela tecno-
logia' e metodologia envolvidas,
assim como pelo tipo de servicos
que a companhia francesa deci-
diu externalizar, Existe o objecti-
vo de ganhar outro projecto que a
GDF vai lancar em Franca e que
envolve colunas montantes, para
o qual j }a a Meci jd esta quallficar
da. A “intencdo é alargar a 4rea
geografica de actuagao a partir de
20097, assume o administrador
da Ensulmeci.

Espanha é outra aposta recente

de penetracdo da Ensulmeci,
onde “ganhdmos uma obra para a
Naturgas, que implica a alteragio
de um gasoduto na rede de trans-
porte de gds no Pais Basco”. Mais
uma vez, foi constituida uma En-
sulmeci Espanha hd cerca de um
més. A empresa ja estd homolo-
gada como fornecedora da Ene-
gas, a empresa que tem a gestdo
da rede de transporte de gds em

Martifer no Brasil

A Martifer Renewables acaba de adquirir 55% da Ventania, uma .

empresa brasileira que detém dois parques eélicos em fase final de
construcao no Nordeste do Brasil. Dispdem de cerca de 14MW de

poténcia instalada e a entrada em funcionamento estd prevista para
Outubro. O valor da participagio agora adquirida pela Martifer as-
cende a 6,9 milhoes de euros. A empresa estima que estes parques
atinjam uma produgao anual de 61.200MWh. A energia produzida
tem a venda ja contratada com a Electrobrés, através de um con-
trato de compra e venda no dmbito do Programa de Incentivo a

‘Fontes Alternativas de Energia Eléctrica (PROINFA). A aprovat;ao

da participacdo da Martifer nestes parques estd condicionada a au-

‘torizacdo da Agénaa Nacional de Energia Eléctrica do Brasil

(ANEEL). A Ventania est4, segundo a Martifer, a desenvolver a ins-
talagdo de um conjunto de projectos da ordem dos 350MW de ca-
pacidade. Com este investimento a Martifer Renewables passaa es-
tar presente em oito paises — Portugal, Alemanha, Espanha, Polé-
nia, Roménia Ucrania, Estados Unidos e Brasil. O total de projec-
tos de geragdo de energia eléctrica a partir de fontes renovaveis em
opera.gao e em desenvolvimento por parte da Martifer Renewables
atinge ja cerca de 3.300MW de poténcia instalada. B
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contra os 810 de Portugal
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Espanha. Gongalo - Sampaio
adianta que estdo envolvidos no
processo de desenvolvimento e
consulta, no dmbito de um plano
de expansdo da rede que a empre-
sa espanhola quer fazer até 2016.
Questionado sobre as dificulda-
des do mercado espanhol, Gonga-
lo Sampaio minimiza este facto,
afirmando que, “no nosso caso,
foi algo facilitado porque a EDP é
accionista da Naturgas, o que nos
permitiu um acesso diferenciado
a este cliente, daf ja termos uma
relagdo consolidada com esta em-
presa. Com a Enegas, a oportuni-
dade surgiu e estamos numa par-
ceria com uma empresa espanho-
la”. Aquele responsavel ndo espe-
ra grande impacto neste sector de
uma eventual recessao espanho-

la. Nesta fase, “no gas, os projec--

tos de desenvolvimento da Natur-
gas e da Enegas ainda ndo sofre-
ram qualquer reducio ou limita-

Negécio do gas
em Franca ja representa
80% da facturacéo

_ da filial da Ensulmeci

neste mercado

¢do resultante da crise do imobi-
lidrio espanhol”. Por isso, man-
tém a expectativa de que a
operacdo em Espanha evolua, a
semelhanca do que aconteceu em
Franga. Para j3, fora do mapa de
expansao da Ensulmeci ficou o
mercado alemzo, onde houve al-
guns contactos pontuais. ¥



